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Po co to jest i dla kogo?

Od: Agnieszka K dzio kaą ł
Netigo.pl �  Twoja droga do E-Biznesu

Program Partnerski w Twoim sklepie internetowym?

● Czy sprzedajesz w Internecie   us ugi lub prowadzisz sklepł

internetowy i borykasz si  z problemem ę niskiej ogl dalno cią ś

serwisu i niewielkiej sprzeda y?ż

● Czy mimo wietnej oferty sprzeda  jest niewielka, gdyś ż ż

potencjalni odbiorcy nie wiedz  o Twoim istnieniu?ą

● Wykupujesz mailingi lub emisje bannera, co daje Ci jedynie

chwilowy wzrost ogl dalno ci?ą ś

● Czy mimo optymalizacji strony pod wyszukiwarki nadal jest

poza pierwsz  10 na Google czy Onecie?ą

● A mo e wiedzie Ci si  znakomicie, ale chcia by  by wiod oż ę ł ś ł

Ci si  jeszcze lepiej?ę

Je li odpowied  brzmi tak, na które  z powy szych pyta ,ś ź ś ż ń

prawdopodobnie zainteresuje Ci  ę idea programu partnerskiego.

Pewnie wiesz, e zwykle skuteczno  oferty w Internecie wynosi 1%ż ść
– oznacza to, e tylko 1 osoba na 100 odwiedzaj cych zdecyduje si  naż ą ę  

zakup.
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Dlatego te , bardzo dobrym pomys em na poprawienie wielkoż ł ść
sprzeda y jest zwi kszenie ogl dalno ci. Ale uwaga - nie chodzi Ciż ę ą ś

o zaspamowanie sieci i przypadkowy ruch. To zdecydowanie nie pomo e.ż

Potrzebujesz ruchu osób zainteresowanych tematyk  Twojego serwisu.ą
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Najwa niejsze jednak, eby promowa  produkty zgodne z tematykż ż ć ą

strony i nie robi  tego nachalnieć  - uwa a Damian Daszkiewicz, redaktorż

portalu SkutecznyPartner.pl. - Agresywn  reklam  wi kszoą ę ę ść

internautów ignoruje, dlatego najlepsze efekty uzyskuje si  delikatnę ą

sugesti . Nikt raczej nie zaci gnie kredytu hipotecznego na stronieą ą

o hodowli psów. Program z mniejsz  prowizj , ale odpowiednioą ą

dopasowany do tematyki b dzie znacznie skuteczniejszy.ę  - dodaje.

Jak uzyska  taki ruch w serwisie?ć
Tutaj pomocni b d  partnerzy, którzy ę ą w zamian za prowizję

ze sprzeda y, b d  poleca  Twój serwisż ę ą ć  na swoich blogach,

czy stronach internetowych. Im wi cej aktywnych partnerów,ę

tym wi kszy ruch na stronie i wi ksza sprzeda .ę ę ż

W takim modelu dzielisz si  zyskiem wypracowanym przezę

partnerów, a nie inwestujesz pieni dzy w reklam , nie wiedz c,ę ę ą

 czy jej koszt si  zwróci.ę

W tym roku przekroczymy próg pó  miliona z otych wyp at dlał ł ł

wszystkich partnerów" - podkre la Mateusz Ch odnickiś ł

z Wydawnictwa Z ote My li.ł ś

� To jeden z najlepszych i najbardziej op acalnych sposobówł

promocji produktów. P acimy wy cznie za efekty. Nie wyrzucamył łą

pieni dzy w b oto, jak w przypadku wykupywania kampaniię ł

reklamowych za kilkadziesi t tysi cy z otych, które si  zazwyczają ę ł ę

nawet nie zwracaj �ą  - ocenia.

Na czym polega dzia anie programu partnerskiego?ł
• u ytkownik rejestruje si  w Twoim programie partnerskim ż ę

• otrzymuj swój unikalny link partnerski, którego u ywa naż
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swojej stronie, na forum, w mailingach, ebookach, na blogu 

• klient wchodzi przez linka Twojego partnera na Twoj  stroną ę

i kupuje polecany produkt 

• partner otrzymuje procentow  prowizj  od op aconegoą ę ł

przez klienta zamówienia 

• partner wyp aca naliczone mu prowizje po przekroczeniuł

progu wyp aty ł
Im wi ksza prowizja, tym partnerzy ch tniej w czaję ę łą ą

si  w aktywn  promocj  :) ę ą ę
Im wi cej partnerów, tym wy sza pozycja w wyszukiwarkach,ę ż

gdy  zwi ksza si  popularno  serwisu w oczach wyszukiwarki Google.ż ę ę ść

Im lepszy program partnerski, tym wi cej pozytywnychę

opinii w sieci i wi ksze zaufanie do Twojego serwisu.ę

"Programy partnerskie w Polsce s  jeszcze m ode i ludzieą ł

dopiero ucz  si  jak zarabia , ale spodziewam si , eą ę ć ę ż

w przysz o ci zarobki b d  coraz bardziej ros y"ł ś ę ą ł
– mówi Piotr R. Michalak z Ententa.pl

Czy i Ty chcia by  mie  ł ś ć  program partnerski   w swoim sklepie?  

Teraz jest to mo liwe, dzi ki autorskiemu rozwi zaniu netigo.pl.ż ę ą
W naszym programie partnerskim:

• sam ustalasz wysoko  prowizji dla partnerów ść

• mo esz wyró nia  najaktywniej dzia aj cych partnerów,ż ż ć ł ą

przyznaj c im wi ksze prowizje ą ę

• dowolnie ustalasz próg wyp aty ł

• mo esz dowolnie redagowa  tre  maili powitalnych do partnerów ż ć ść

• s  dost pne statystyki dot. aktywno ci partnerówą ę ś

• istnieje mechanizm wiecznej prowizji (klient, który raz kupi
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z polecenia partnera jest ju  do niego przypisany na zawsze) ż

• sam decydujesz jak d ugo jest wa ne cookie partnera �  czyli ileł ż

czasu ma klient do namys u, aby prowizja zosta a zaliczonał ł
polecaj cemu partnerowią

Gdzie ju  dzia a nasz program partnerski?ż ł
Nasz program partnerski dzia a oczywi cie w serwisie ł ś

 netigo.pl.

Pierwsze zewn trzne wdro enia rówie  zako czy y si  sukcesem:ę ż ż ń ł ę

 przeznaczeni.pl 

 psychorada.pl 

 diores.pl 

 synergia.org.pl

Aby wyj  na przeciw Twoim potrzebom przygotowali my dwie wersje:ść ś

Jednopoziomowy program partnerski

W tej wersji partnerzy polecaj  kupuj cych i od ka dej takieją ą ż

sprzeda y otrzymaj  okre lon  prowizj .ż ą ś ą ę

cena netto: 1970 PLN

• do ceny nale y doliczy  22% VATż ć
• nale y równie  doliczy  koszty wdro eniaż ż ć ż

Dwupoziomowy program partnerski

W tej wersji, obok tradycyjnego polecania produktów,

partnerzy mog  budowa  swoj  siatk  pod-partnerówą ć ą ę
i zarabia  równie  na sprzeda y wygenerowanej przez nich.ć ż ż

cena netto: 2700 PLN

Netigo.pl ­ serwis, w którym znajdziesz wiele ciekawych narzędzi,
prawdopodobnie niezbędnych w każdym e­biznesie 

strona   9 z 53  



• do ceny nale y doliczy  22% VATż ć

Je li jeste  zainteresowany naszym programem partnerskimś ś

to napisz do nas korzystaj c ze specjalnego formularza na stronieą
http://program-partnerski.netigo.pl i zapytaj o wszystko,

co chcia by  wiedzie ...ł ś ć

Pami taj, e wdro enie trwa zwykle oko o tygodnia, dlategoę ż ż ł
b d  pierwszy i napisz do nas ju  dzi  nim uprzedzi Ci  konkurencja.ą ź ż ś ę

Pozdrawiam

Agnieszka K dzio kaą ł

Netigo.pl �  Twoja droga do E-Biznesu
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Twój program partnerski od środka

Twój panel administracyjny.

Za  chwil  poznasz  prawdopodobnie  najbardzieję  
funkcjonalny  i  jednocze nie  prosty  i  intuicyjny  wś  
obs udze program partnerski w Polsce. ł
System,  który  b dziesz  mia  okazj  pozna  odę ł ę ć  
podszewki pozwoli Ci w prosty sposób:

● atwo monitorowa  wyniki Twoich partnerów,ł ć  
aby  móc  szybko  reagowa  na  zachodz ceć ą  
zmiany

● precyzyjnie  zarz dza  polityk  swojegoą ć ą  
programu.  Mo esz  swoje  rozwi zaniaż ą  
wprowadza  zarówno na poziomie ogólnym �ć  
dla  wszystkich  partnerów,  jak  i  na  poziomie 
szczegó owym  �  indywidualnie  dlał  
poszczególnych  partnerów.  To  daje  Ci 
fantastyczn  elastyczno .ą ść

● motywowa  partnerów,  dzi ki  wbudowanemuć ę  
newsletterowi �  praktycy e-biznesu wiedz , eą ż  
pot gi tego rozwi zania nie da si  przeceni .ę ą ę ć

Twoje menu administratora wygl da dok adnie, tak jaką ł  
widzisz  na  obrazku  z  lewej  strony.  Jest  czytelne  i 
intuicyjne.  Na  pewno  poruszanie  si  w  nim  ię  
zarz dzanie sprawi Ci wiele przyjemno ci (zw aszczaą ś ł  
dzia  prowizje,  gdzie  b dziesz  odczuwa  jak  wieleł ę ł  
zarobi e  dzi ki  partnerom, którym mo esz  z  czystł ś ę ż ą 
satysfakcj  zap aci  wy cznie za efektywn  prac ).ą ł ć łą ą ę

Ju  po  samym rozmiarze  menu  atwo  stwierdzi ,  e  funkcjonalno  tegoż ł ć ż ść  
systemu  jest  ogromna.  Teraz  krok  po  kroku  poprowadz  Ci  przezę ę  
najwa niejsze  elementy  tego  systemu  i  przede  wszystkim  odpowiedzi  naż  
pytanie co z nich wynika dla wzrostu Twojej firmy.

Rys. 1

Menu administratora
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Statystyki ogólne

Najistotniejsz  cz ci  programu  s  statystyki,  poniewa  dzi ki  nimą ęś ą ą ż ę  
kontrolujesz skuteczno  Twojego programu. Dzia  statystyk znajduje si  naść ł ę  
pocz tku menu. ą

Pami taj!ę  Wygl d i funkcjonalno  Twojego PP zale y od Ciebie i Twoichą ść ż  

potrzeb. Dla Ciebie mo emy zmieni  wszystko.ż ć

Klikaj c  w � statystyki  ogólne�  zobaczysz  najwa niejsze  dane  statystyczneą ż  
swoich ofert. Oto wygenerowane przez nas przyk adowe statystyki:ł

Rys. 2 Statystyki ogólne cz. 1

Kilka s ów wyja nienia.ł ś

Statystyki dotycz  okresu ustawionego na samej górze, czyli miesi cą ą  
od 19 lutego do 19 marca 2008 roku. W pierwszej kolumnie od lewej znajdują 
si  produkty i strony. Produktom mo na przypisa  wysoko  prowizji, a dlaę ż ć ść  
stron zbierane s  tylko statystyki wej . Produkty i strony dodajesz w paneluą ść  
administracyjnym, ale o tym wkrótce.

Pogrubione liczby to statystyki unikalne. Informuj  o ilo ci unikalnychą ś  
przej  na  stron  lub  produkt.  W  tym  wypadku  unikalno  to  pierwsześć ę ść  
wej cie  na  stron ,  podczas  którego  zapisywane  jest  u  odwiedzaj cegoś ę ą  
COOKIE,  które przy nast pnym wej ciu na t  sam  stron  zliczy wej cieę ś ą ą ę ś  
nieunikalne  (jednak  w  panelu  jest  mo liwo  ustawienia  innej  definicjiż ść  
unikalno ci wej cia). ś ś
D ugo  wa no ci COOKIE oczywi cie równie  mo na sobie ustali .ł ść ż ś ś ż ż ć
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� Partnerskie�  to  wej cia  na  strony  z  polecenia  partnera.  Albo  poprzezś  
klikni cie  w link  partnerski,  albo  zwyk e  wej cie  z  zapisanym wcze nieję ł ś ś  
COOKIE partnera. 

� Bezpo rednie�  to  analogicznie  wej cia  bez  linku  i  bez  COOKIEś ś  
partnerskiego.

Takie  przejrzyste  podsumowanie  statystyk  dla  Twoich  produktów 
sprawia,  e  trzymasz r k  na pulsie  i  kontrolujesz jak przebiega rozwój iż ę ę  
sprzeda .ż

To nie wszystkie dane, jakie zobaczysz w dziale statystyk ogólnych. 
Zobaczysz jeszcze okienko podsumowania (rys. 3). Sprawdzisz, czy przyby oł  
Ci nowych partnerów oraz czy Twoi partnerzy zgarn li kolejne prowizje, boę  
przecie  ich zarobek to tak e Twój zysk.ż ż

Rys. 3 Statystyki ogólne cz. 2

Wszystkie podkre lone elementy strony to skróty, które pozwol  Ci wś ą  
szybki sposób dotrze  do dalszych informacji na ich temat. Np. klikaj c wć ą  
� ilo  partnerów�  przejdziesz  bezpo rednio  do  dzia u  � partnerzy� .  Tamść ś ł  
szybko sprawdzisz ilu nowych graczy pojawi  si  ostatnio w Twojej dru ynie.ł ę ż  
Klikaj c  w  nazw  produktu  zostaniesz  przeniesiony  do  dzia uą ę ł  
� przekierowania� , gdzie zobaczysz szczegó owe dane, o ilo ci wej  na danył ś ść  
produkt itp.
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Przekierowania

Rys. 4 Przekierowania

W tym oknie zobaczysz szczegó owe przekierowania dla ka dego zł ż  
produktów z osobna i z podzia em na ka dy dzie . Wystarczy, e wybierzeszł ż ń ż  
odpowiedni filtr. Mo na równie  sprawdzi  przekierowania dla konkretnegoż ż ć  
partnera  wybranego  z  listy.  Jest  to  historia  statystyk  na  ka dy  dzie .  ż ń

Znaczenie pól jest podobne, jak w przypadku statystyk ogólnych. 

Nowo ci  jest  tutaj  pole  � przej cia  do  formularza� ,  które  informuje  Ciś ą ś ę 
dodatkowo o  ilo ci  przej  do  formularza  zamówienia  danego produktu  zś ść  
polecenia partnera w danym dniu.

Niesamowicie precyzyjne statystyki nie s  po to, eby  móg  je tylkoą ż ś ł  
poogl da . One pozwalaj  Ci dokona  analizy, którzy partnerzy mog  da  Cią ć ą ć ą ć  
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jeszcze wi cej zysku. Dzi ki analizie dzia a  swoich najlepszych partnerówę ę ł ń  
mo esz  stworzy  model,  na  bazie  którego  reszta  partnerów  oprze  swojeż ć  
dzia ania, aby zwi kszy  skuteczno .ł ę ć ść

To tak jakby  by  kamer  w g owie swojego najlepszego sprzedawcy ś ł ą ł i 
mia  dok adne dane co mówi i jak sie zachowuje w ka dej chwili podczasł ł ż  
rozmów z klientami. Pomy l tylko jak przydatny jest sam ten jeden dzia  �  aś ł  
to dopiero wierzcho ek góry lodowej!ł

Prowizje

Rys. 5 Prowizje

Pod  linkiem  � prowizje�  s  statystyki  prowizji  z  zaawansowanymą  
filtrem, który umo liwia filtrowanie wyników dla dowolnego partnera, daty,ż  
produktu,  poziomu  prowizji  oraz  jej  statusu.  Prowizje  mog  byą ć 
potwierdzone, oczekuj ce lub anulowane.ą

Lista prowizji jest bardzo czytelna. Ka da kolumna odpowiada opcjiż  
filtra na samej górze. Wynika z tego, e pierwsza kolumna, nie licz c liczbyż ą  
porz dkowej (lp.),  to  identyfikator  partnera  (ania),  druga  to  data  ostatnieją  
zmiany statusu prowizji. Kolejna kolumna to nazwa produktu, za jaki partner 
otrzyma  prowizj ,  wraz  z  numerem  zamówienia,  by  atwo  by oł ę ł ł  
zidentyfikowa  transakcj  w  celu  pó niejszej  weryfikacji  prowizji  ić ę ź  
ewentualnego  jej  anulowania.  Dalej  w  kolejno ci  zobaczysz  wysokoś ść 
prowizji z podzia em na bezpo redni  oraz wieczn . Nast pnie poziom orazł ś ą ą ę  
status prowizji, a na samym ko cu mo liwe do wykonania akcje. Klikni cie wń ż ę  
'E' spowoduje przej cie do formularza edycji prowizji (Rys. 6)ś
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Rys. 6 Edycja prowizji

W razie b dów, mo esz zmieni  ka dy parametr prowizji - wysokołę ż ć ż ść 
prowizji, poziom, status, a nawet mo na dan  prowizj  przypisa  do innegoż ą ę ć  
produktu. Prowizj  mo na stworzy  równie  r cznie wybieraj c odpowiednię ż ć ż ę ą ą 
akcj  na  li cie  partnerów,  ale  o  tymę ś
w nast pnych rozdzia ach.ę ł

Wła cicieleś

A teraz  pere ka!  Jest  to  w a ciwo  naszego PP, która  pozwala  wł ł ś ść  
atwy sposób sprzedawa  produkt kogo  innego. Czy to nie brzmi jak atwył ć ś ł  
zysk?  Za o  si ,  e  gdyby  chcia  zleci  stworzenie  w asnego  pp  firmieł żę ę ż ś ł ć ł  
informatycznej, to za sam ten modu  zap aci by  tyle ile za ca o  Programuł ł ł ś ł ść  
Partnerskiego Netigo.

Pozwól, e zobrazuj  na przyk adzie jak dzia a modu  � W a ciciele� .ż ę ł ł ł ł ś  
Za ó my, e masz ł ż ż stron , gdzie sprzedajesz swoje szkolenia, od których Twoię  
partnerzy otrzymuj  okre lon  prowizj . Chcia by  jednak na swojej stronieą ś ą ę ł ś  
promowa  równie  szkolenia zaprzyja nionych firm w zamian za prowizjeć ż ź  
dla Twoich partnerów i dla Ciebie samego. W takim uk adzie, gdzie zyskił  
dzielone  s  na  3  strony  wykorzystujemy  opcj  w a ciciela  produktu.ą ę ł ś  
W a ciciel  otrzymuje  dost p  do  swojego  panelu,  gdzie  widzi  statystykił ś ę  
swoich produktów i swoje zarobki.  Dodaj c produkt w naszym programieą  
partnerskim ustalamy mu w a ciciela oraz okre lamy cz ,  jaka przypadał ś ś ęść  
w a cicielowi szkolenia.ł ś
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Rys. 7 W a cicieleł ś

Na  li cie  wida  podstawowe  informacje  w a cicieli.  Mo naś ć ł ś ż  
oczywi cie  edytowa  ich  dane,  co  wygl da  bardzo  podobnie,  jak  edycjaś ć ą  
danych partnerów. Producentowi równie  wyp acamy jego prowizj  klikaj cż ł ę ą  
odpowiedni  akcj .  Opcja w a cicieli to bardzo cenne narz dzie dla osób ią ę ł ś ę  
firm ceni cych sobie wspó prac .ą ł ę
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Produkty

Rys. 8 Produkty

Jest to lista produktów dost pnych w programie partnerskim wraz zę  
informacjami o w a cicielu,  wysoko ciach prowizji  oraz statusie  produktu.ł ś ś  
Mo esz w tym miejscu edytowa  informacje o produkcie klikaj c w ikonkż ć ą ę 
edycji. 

Nieaktywno  produktu sprawi, e nie b dzie on widoczny na li cieść ż ę ś  
produktów, które partner mo e poleca  w PP. List  produktów znajdziesz wż ć ę  
menu informacyjnym dost pnym przed  zalogowaniem si  do  systemu.  Naę ę  
li cie produktów widocznej przed zalogowaniem si  do panelu znajduje siś ę ę 
krótki opis wraz z informacjami o wysoko ci prowizji partnerskiej dla danegoś  
produktu. Wszystkie widniej ce na tej stronie informacje mo esz edytowaą ż ć 
klikaj c ikonk  edycji na Rys. 8. Po klikni ciu w t  ikonk  przejdziesz doą ę ę ą ę  
ekranu przedstawionego na Rys. 9.
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Rys. 9 Edycja produktu

PID to identyfikator produktu, po którym rozró niana jest prowizja,ż  
dlatego musi by  on unikalny dla ca ego systemu.ć ł

Je li zaznaczymy pole � usuni ty� , wtedy status produktu zmieni si  iś ę ę  
nie b dzie mo na go promowa . Produkt nie zostanie ca kowicie usuni ty zę ż ć ł ę  
systemu, dlatego e  w systemie mog  istnie  prowizje przypisane do tegoż ą ć  
produktu i spowodowa oby to b dy w dzia aniu systemu.ł łę ł

Pytania mo e rodzi  pole 'linki partnerskie'. W tym polu nale y podaż ć ż ć 
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linki partnerskie do produktu. W miejscu identyfikatora partnerskiego nale yż  
wpisa  � [identity]� . Ten parametr podczas wy wietlania partnerowi linków doć ś  
tego produktu zostanie zamieniony na jego identyfikator partnerski. W ten 
sposób partner dostanie swój gotowy link do danego produktu.

W  dalszej  kolejno ci  nale y  ustawi  prowizje,  które  b dś ż ć ę ą 
obowi zywa y  wszystkich  partnerów.  Prowizja  mo e  by  ustalanaą ł ż ć  
procentowo, lub podana sta a w groszach. Je li partner b dzie mia  ustalonł ś ę ł ą 
prowizj  indywidualn  dla tego produktu, wtedy prowizja ustalana tutaj nieę ą  
jest brana pod uwag  podczas naliczania jego prowizji. Prowizja w a cicielaę ł ś  
to procent od dochodu z tego produktu pomniejszony o prowizj  partnera,ę  
czyli  w  naszym  przypadku  100% oznacza  70% warto ci  produktu,  któreś  
zostaj  po  naliczeniu  30% prowizji  partnerowi je eli  sprzeda  nast pi a  zą ż ż ą ł  
polecenia partnera. Je li nie, wtedy w a ciciel dostaje 100% warto ci. ś ł ś ś

Opis produktu to tekst w postaci HTML.

Strony

Rys. 10 Strony

W  przypadku  stron  sytuacja  wygl da  bardzo  podobnie,  jak  wą  
przypadku  produktów.  Ró nica  jest  jedynie  taka,  e  strony  nie  posiadajż ż ą 
prowizji. S  to jedynie miejsca, które s u  zbieraniu statystyk i ewentualnieą ł żą  
pomagaj  w sprzeda y produktów. Ekran edycji strony wygl da podobnie, jaką ż ą  
produktu z t  ró nic , e nie ma mo liwo ci ustalenia wysoko ci prowizji.ą ż ą ż ż ś ś
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Partnerzy

Rys. 11 Partnerzy

Standardowo lista  partnerów stronicowana jest  po  20 wyników, by 
zachowa  przejrzysto .  Filtr  widoczny  na  pocz tku  listy  umo liwi  Cić ść ą ż  
znalezienie partnera po ci gu identyfikuj cym oraz po adresie email.  Listą ą ę 
mo na posortowa  wed ug ka dej kolumny rosn co lub malej co. ż ć ł ż ą ą

W tabeli widzisz identyfikator partnera, adres e-mail, dat  rejestracji,ę  
status,  sum  prowizji,  kwot  wyp acon ,  kwot  niewyp acon  oraz  kilkaę ę ł ą ę ł ą  
mo liwych  do  wykonania  akcji.  Poszczególne  akcje  to:  edycja  danychż  
partnera,  ustawienie  indywidualnych  prowizji,  przej cie  do  statystykś  
przekierowa  dla  danego  partnera,  lista  prowizji,  r czne  dodanie  prowizjiń ę  

wybranemu  partnerowi  oraz  uwzgl dnienie  wyp aty.  ę ł Opis  danej  akcji 

wy wietla si  w dymku po najechaniu na ikonk .ś ę ę

Klikaj c  ikonk  edycji  partnera  zostaniesz  przeniesiony w miejsce,ą ę  
gdzie poznasz wszystkie dane partnera, które sam uzupe ni  w swoim paneluł ł  
partnerskim oraz te, które my ustawili my, takie jak informacja o otrzymaniuś  
od partnera umowy partnerskiej.

W panelu edycji zobaczysz informacje z podzia em na dane:ł
● partnerskie, 

● teleadresowe, 

● finansowe 

● logowania. 
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W tym miejscu mo esz zmieni  partnerowi identyfikator. Partner samż ć  
nie mo e tego zrobi . Mo esz oczywi cie ustawi  wszystkie dane adresoweż ć ż ś ć  
oraz finansowe, ale powinien to zrobi  partner w swoim panelu. W danychć  
finansowych znajdziesz m.in. numer konta, na które partner chce otrzymywać 
swoje prowizje. Mo esz równie  zmieni  partnerowi has o, a tak e zmieniż ż ć ł ż ć 
mu status na 'usuni ty', co spowoduje niemo liwo  zalogowania si  partneraę ż ść ę  
do panelu partnerskiego.  Mo e to by  przydatne w sytuacji, gdyby partnerż ć  
z ama  w  jaki  sposób  regulamin.  Kilka  kliknił ł ś ęć
i  po  sprawie.  Mo esz  w tym miejscu  równie  ustawi  status  partnera  naż ż ć  
'aktywny' je li zdarzy si , e gdzie  zagin  mail z linkiem aktywuj cym jegoś ę ż ś ął ą  
konto.

Klikaj c w ikonk  � indywidualne prowizje�  zobaczysz nast puj cy obraz:ą ę ę ą
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Rys. 12 Prowizje indywidualne

Mamy tutaj  mo liwo  ustalenia  indywidualnych prowizji  ka demuż ść ż  
partnerowi dla ka dego produktu z osobna. Wyobra  sobie jakie to daje Ciż ź  
mo liwo ci.  Ta funkcja wygl da i  dzia a  w prosty sposób, ale pozwala Ciż ś ą ł  
elastycznie dostosowywa  prowizje  do partnerów maj cych np.  wyj tkowoć ą ą  
du e  bazy  lub  inne  wyró niaj ce  cechy.  Podczas  naliczania  partnerowiż ż ą  
prowizji  dla  danego  produktu  system najpierw  sprawdza,  czy  partner  ma 
ustawion  indywidualn  prowizj .  Je li  system  znajdzie  tak  prowizj  toą ą ę ś ą ę  
bierze pod uwag  jej  wysoko , je li  nie znajdzie, wtedy nalicza prowizję ść ś ę 
zgodnie z tym, co poda e  w ustawieniach produktu.ł ś

Klikaj c ikonk  � wyp aty�  zobaczysz obraz podobny do tego poni ej.ą ę ł ż  
Po lewej wida  list  zrealizowanych wyp at, po prawej rodki zgromadzone nać ę ł ś  
koncie. Je li suma niewyp aconych (zgromadzonych) rodków b dzie wi kszaś ł ś ę ę  
lub co najmniej równa progowi wyp aty, wtedy pojawi si  dodatkowe pole,ł ę  
które  umo liwi  Ci  dodanie  kolejnej  wyp aty.  Po  jej  zatwierdzeniu  iloż ł ść 
zgromadzonych rodków zostanie pomniejszona o t  kwot , a zrealizowanaś ę ę  
wyp ata  pojawi  si  na  li cie  z  lewej  strony.  Dokonywanie  wyp at  nale ył ę ś ł ż  
przeprowadza ,  po  wcze niejszym  przelaniu  rodków  na  konto  partnera.ć ś ś  

Netigo.pl ­ serwis, w którym znajdziesz wiele ciekawych narzędzi,
prawdopodobnie niezbędnych w każdym e­biznesie 

strona   31 z 53  



Wprowadzenie wyp aty w systemie s u y tylko celom informacyjnym.ł ł ż

Rys. 13 Wyp atył

Zarz dzaj grupamią
aden program partnerski nie mo e istnie  samopas. Partnerów trzebaŻ ż ć  

wspiera ,  motywowa  i  dostarcza  odpowiednich  materia ów.  W a nieć ć ć ł ł ś  
promocji dotyczy dzia  � Marketing� .ł

Zarz dzanie grupami ma na celu pomoc w grupowaniu materia ówą ł  
marketingowych.  Prawdopodobnie  najrozs dniejszym  podzia em  jest  poą ł  
prostu  podzia  na  produkty,  które  oferujesz.  Wchodz c  w  zarz dzanieł ą ą  
grupami zobaczysz Rys. 14

Rys. 14 Zarz dzanie grupamią

Grup  mo esz  edytowa  lub  usun .  Edycja  umo liwia  jedynieę ż ć ąć ż  
zmian  nazwy grupy, a usuni cie spowoduje usuni cie wszystkich materia ówę ę ę ł  
przypisanych do usuni tej grupy.ę

Netigo.pl ­ serwis, w którym znajdziesz wiele ciekawych narzędzi,
prawdopodobnie niezbędnych w każdym e­biznesie 

strona   32 z 53  

http://netigo.pl/
http://netigo.pl/
http://netigo.pl/aff/kad48/


Elementy graficzne

Pod linkiem � elementy graficzne�  kryje si  strona, która pozwala naę  
zarz dzanie  elementami  graficznymi  udost pnionymi  partnerom  w  celachą ę  
promocyjnych. Strona przedstawia si  podobnie, jak na Rys. 15. Widocznaę  
jest grupa, do której nale y element, jego typ oraz informacje o miejscu naż  
serwerze. Wida  równie , jak wygl da link, który powinien by  podpi ty podć ż ą ć ę  
ten element graficzny oraz krótki opis.

Je li element graficzny jest za du y by zmie ci  si  na li cie wtedyś ż ś ć ę ś  
wy wietlany jest z suwakami. Wida  to na banerze poni ej. Obrazki mo eszś ć ż ż  
wy wietli  wed ug grup,  do których zosta y  przypisane oraz wed ug typu:ś ć ł ł ł  
pliki graficzne, animacje flash, inne pliki.

Mo esz usun  element  lub go edytowa  zmieniaj c  mu wszystkież ąć ć ą  
dane  poza  ród em  obrazka.   Zmiana  ród a  obrazka  to  dodanie  nowegoź ł ź ł  
elementu graficznego.
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Rys. 15 Elementy graficzne

Przycisk � Dodaj element'�  pozwala na dodanie nowego elementu, co 
wida  na Rys. 16.ć

Nale y  wybra  grup ,  typ  pliku,  wybra  plik  na  dysku,  przypisaż ć ę ć ć 
tekst,  który  b dzie  wy wietlany po najechaniu na element  myszk ,  podaę ś ą ć 
adres URL, do którego ma kierowa  element oraz krótki opis. W adresie URLć  
nale y wpisa  ci g [identity], który w panelu partnera zostanie zamieniony naż ć ą  
jego identyfikator. Pozwala to partnerowi nie zastanawia  si  nad tym, jakć ę  

stworzy  dzia aj cy link partnerski. ć ł ą Link jest tworzony automatycznie.
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Rys. 16 Dodawanie nowego elementu
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Linki tekstowe

Linki tekstowe to mechanizm bardzo podobny do poprzedniego z tą 
ró nic , e zamiast graficznych materia ów s  zwyk e linki tekstowe. Oto jakż ą ż ł ą ł  
prezentuje si  ekran linków tekstowych.ę

Rys. 17 Linki tekstowe

Tak jak materia y graficzne równie  linki tekstowe mo esz wy wietlał ż ż ś ć 
wed ug grup. Po najechaniu myszk  na link pojawia si  widoczny na obrazkuł ą ę  
dymek, w którym wy wietlany jest anchor tekst. � Anchor tekst�  ustawia siś ę 
podczas dodawania nowego linku.

Newsletter

Wspomina em  ju ,  e  wa ne  jest  by  motywowa  partnerów  doł ż ż ż ć  
dzia ania, ale jak to wykona  technicznie? Pisa  maile do ka dego partnerał ć ć ż  
osobno?  Nie.  Najlepiej  wykorzysta  dost pne  na  polskim  rynku  systemyć ę  
autoresponderów  i  newsletterów.  Dwa  najciekawsze  s  oferowane  naą  
platformie Netigo.pl w dziale narz dzia.ę
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Je li jednak ś nie chcesz ponosi  dodatkowych kosztówć  to wykorzystaj 

system  newsletterów,  jaki  oferuje  nasz  Program  Partnerski.  Newsletter 
pozwala  na  wys anie  tej  samej  wiadomo ci  do  wszystkich  partnerówł ś  
jednocze nie. By wys a  newsletter nale y utworzy  szablon.ś ł ć ż ć

Rys. 19 Szablon wiadomo ciś
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Edycji  wiadomo ci  mo esz  dokona  zarówno  za  pomoc  edytoraś ż ć ą  
podobnego do edytorów tekstowych jak i poprzez kod html (po klikni ciuę  
� source� ).  Zapisany szablon jest  widoczny na li cie szablonów. Mo na goś ż  
edytowa , wys a ,  usun  lub przetestowa . Testowanie mailingu to bardzoć ł ć ąć ć  
wa ny etap,  którego nie  nale y  pomija .  By przetestowa  mailing  nale yż ż ć ć ż  
poda  adres e-mail, na który zostanie przes ana testowana wiadomo . Ma toć ł ść  
na celu sprawdzenie mailingu przed wys aniem do wszystkich partnerów, był  
unikn  b dów i niedoci gni .ąć łę ą ęć

Próba wys ania mailingu umieszcza go w zak adce 'bie ce zadania'.ł ł żą  
Mailingi które si  tam znajduj  s  w trakcie wysy ania. Po wys aniu trafiaję ą ą ł ł ą 
na  list  w  zak adce  'historia',  sk d  mog  by  wykorzystane  do  nowegoę ł ą ą ć  
mailingu, jako wzór lub po prostu usuni te.ę

Wa nym miejscem jest jeszcze zak adka 'konfiguracja', gdzie nale yż ł ż  
ustali  ilo  wiadomo ci rozsy anych na okre lon  jednostk  czasu, konto zć ść ś ł ś ą ę  
którego maj  zosta  wys ane mailingi, kodowanie znaków wiadomo ci orazą ć ł ś  
domy lny format (tekst lub html).ś

Konfiguracja

Jedn  z ciekawszych funkcji  Programu Partnerskiego Netigo.pl  jestą  
zarz dzanie tre ci  systemu. Prosty CMS wbudowany w system pozwala naą ś ą  
atw  edycj  tre ci  stron  informacyjnych,  systemowych  oraz  sta ychł ą ę ś ł  
wiadomo ci  e-mail  wysy anych w takich sytuacjach,  jak  np.  rejestracja  wś ł  
systemie, czy naliczenie nowej prowizji.

Konfiguracja g ównał
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Rys. 20 Konfiguracja g ównał

Jak wida  konfiguracja g ówna polega na okre leniu wysoko ci proguć ł ś ś  
wyp aty,  poni ej  którego  nie  jest  mo liwa  wyp ata  zgromadzonych  przezł ż ż ł  
partnera  rodków.  W  nast pnej  kolejno ci  nale y  ustali  domy lny  tytu ,ś ę ś ż ć ś ł  
s owa kluczowe oraz opis stron programu partnerskiego. Podane tutaj metał  
tagi s  domy lnie wykorzystywane na ka dej podstronie je li dana strona nieą ś ż ś  
ma  okre lonych  tych  parametrów indywidualnie.  Nale y  równie  okre liś ż ż ś ć 
adres e-mail, z którego b d  wysy ane wiadomo ci, mo na równie  zmienię ą ł ś ż ż ć 
login i has o dla administratora.ł

Zarz dzanie stronami pozwala na edycj  stron w lewym menu paneluą ę  
partnerskiego.  Za  pomoc  tego  CMS  nie  jest  mo liwa  edycja  stroną ż  
systemowych wa nych dla prawid owego dzia ania. Mo na jednak dodawa  iż ł ł ż ć  
edytowa  strony, które pokazuj  si  po zalogowaniu w panelu partnerskim.ć ą ę  
Pozosta e strony mo na edytowa  wy cznie w ród ach systemu.ł ż ć łą ź ł
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Rys. 21 Zarz dzanie stronamią

Pole  � startowa�  oznacza  stron ,  która  pojawia  si  domy lnie  poę ę ś  
wej ciu na stron  programu partnerskiego. Pozycja definiuje kolejno  stronś ę ść  
w menu. Status zielony oznacza aktywno  strony. Je li status jest czerwonyść ś  
strona  jest  nieaktywna  i  nie  zostanie  wy wietlona.  Nie  ma  mo liwo ciś ż ś  
usuni cia stron systemowych, gdy  s  niezb dne dla prawid owego dzia aniaę ż ą ę ł ł  
systemu. Klikni cie w  ikonk  edycji przeniesie nas na stron  przedstawionę ę ę ą 
na Rys. 22
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Rys. 22 Edycja strony

Tytu , s owa kluczowe oraz opis to meta tagi ustawiane indywidualnieł ł  
dla ka dej podstrony. Je li b d  pozostawione puste w ich miejscu zostanż ś ę ą ą 
wykorzystane  warto ci  domy lne  podawaneś ś
w konfiguracji g ównej. Indywidualizowanie tych wpisów ma na celu lepszeł  
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pozycjonowanie strony programu partnerskiego w wyszukiwarkach.
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Szablony e-mail to po prostu lista systemowych wiadomo ci e-mail,ś  
takich  jak  rejestracja,  naliczenie  prowizji,  anulowanie  prowizji  itp.  Edycję 
wiadomo ci przedstawia poni szy rysunek.ś ż

Rys. 23 Edycja wiadomo ciś

W  tre ci  wiadomo ci  mo emy  korzysta  ze  znacznikówś ś ż ć  
dynamicznych, które zamieniane s  przed wysy k  wiadomo ci. Je li u yjemyą ł ą ś ś ż  
w  tre ci  wiadomo ci  znacznika  [firstname],  w  jego  miejsce  zostanieś ś  
wstawione  imi  Partnera,  które  poda  podczas  rejestracji.  Dzi ki  temuę ł ę  
wiadomo ci s  bardziej spersonalizowane.ś ą

Opcja  'wysy a '  oznacza  aktywno  wiadomo ci.  Je li  zostanieł ć ść ś ś  
ustawiona na NIE wiadomo  nie b dzie wysy ana.ść ę ł
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Linki PP

Jest  to opcja indywidualna wykorzystywana tylko na platformie Netigo.pl, 
która  nie  jest  cz ci  opisywanego  systemu.  S u y  podmianie  linkówęś ą ł ż  
partnerskich na platformie do innych serwisów, które korzystaj  z programuą  
partnerskiego.

Indywidualne prowizje

To nic  innego,  jak  mo liwo  ustalenia  dla  konkretnego  partneraż ść  
indywidualnej prowizji dla konkretnego produktu. Opcja ta by a opisywana wł  
rozdziale 'partnerzy' Rys. 12.
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Panel Twojego partnera.

Oczywi cie  menu  partnera  ma  du o  mniejś ż  
pozycji  ni  menuż  administratora.  Panel  partnerski 
s u y  partnerowi  przede  wszystkim  do  ledzeniał ż ś  
statystyk, a nie do zarz dzania programem. Jedyne,ą  
co partner  mo e zmieni  to swoje dane oraz daneż ć  
dost powe do  swojego  panelu.  Wszystko  inne  maę  
by  jedynie pomoc  dla partnera.ć ą

W dziale 'Informacje' znajduj  si  jedyne w tymą ę  
panelu stron, które mo na tworzy  lub edytowa  wż ć ć  
panelu  administratora.  W  przedstawionym 
przyk adzie   jest  tylko  jedna  strona,  na  którejł  
znajduj  si  dokumenty, takie jak regulamin, umowaą ę  
partnerska,  czy  wzór  rachunku.  Nie  przedstawiam 
obrazka  z  wygl dem  tej  strony,  bo  to  ca kowicieą ł  
indywidualna  kwestia.  Ka dy  sam  sobie  j  mo eż ą ż  
zaprojektowa  w naszym edytorze.ć

W dalszej  kolejno ci  opcje,  które  najbardziejś  
interesuj  partnera,  czyli  Statystyki.  Zaraz  poą  
zalogowaniu partnerowi ukazuje si  strona statystykę  

ogólnych z zakresem ustawionym domy lnie na aktualny dzie  (Rys. 24).ś ń
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Statystyki ogólne

Strona wygl dem przypomina statystyki ogólne administratora, jednaką  
ró ni si  kilkoma rzeczami. Podstawow  ró nic  jest to, e partner widzi tylkoż ę ą ż ą ż  
swoje  statystyki,  a  Administrator  widzi  statystyki  zbiorcze  wszystkich 
partnerów. Poni szy rysunek przedstawia stron  statystyk ogólnych partnera.ż ę

 

Rys. 24 Statystyki ogólne partnera
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Przekierowania

Strona  przekierowa  jest  prawie  identyczna  do  tej,  któr  wida  wń ą ć  
panelu administratora. Jest jednak kilka istotnych ró nic. Tak, jak poprzednioż  
wida  tutaj tylko dane dla jednego partnera i nie ma potrzeby zamieszczaniać  
identyfikatora  na  li cie,  nie  ma  równie  mo liwo ci  filtrowania  listy  poś ż ż ś  
identyfikatorze partnera. Reszta pól ma takie same znaczenie, jak w panelu 
administratora.

Rys. 25 Przekierowania partnera

Drugi poziom

Drugi  poziom  dotyczy  oczywi cie  partnerów  zarejestrowanych  wś  
programie  partnerskim
z  polecenia  danego  partnera.  W  panelu  administracyjnym  ustawiali myś  
wysoko  prowizji drugiego poziomu, dla ka dego produktu. Tutaj partner maść ż  
mo liwo  sprawdzenia ilu partnerów zarejestrowa o si  z jego polecenia orazż ść ł ę  
ile ju  na tym drugim poziomie uzbiera  prowizji.ż ł

Klikaj c w ikonk  obok sumy prowizji, partner zostanie przeniesionyą ę  
do  listy  prowizji
(Rys.  27),  z ustawionym ju  filtrem na prowizje  drugiego poziomu, gdzież  
b dzie  móg  szczegó owo  zobaczy  za  co  jest  prowizja  i  kiedy  zosta aę ł ł ć ł  
naliczona.
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Rys. 26 Drugi poziom
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Prowizje

Ekran prowizji podobnie, jak ekran przekierowa  ró ni si  od tego,ń ż ę  
który widzi administrator brakiem pola identyfikatora partnera na li cie orazś  
w filtrze (Rys. 5).

Wypłata

To miejsce, gdzie partner mo e zobaczy  histori  swoich wyp at orazż ć ę ł  
aktualn  kwot , która mo e zosta  wyp acona, a tak e próg wyp aty i sumą ę ż ć ł ż ł ę 
ju  wyp aconych prowizji.ż ł

Linki tekstowe

Wielu partnerów mimo jasnej instrukcji, jak tworzy  linki partnerskieć  
wci  ma  problemąż
z ich tworzeniem. Dla nich w a nie jest ten dzia . Wystarczy wybra  z listył ś ł ć  
produkt,  który  chcemy  promowa  i  dostajemy  gotowe  linki  z  opisami.ć  
Wystarczy skopiowa  zawarto  ramki i  wklei  na swojej stronie.  Nie mać ść ć  
potrzeby g owi  si , jak stworzy  poprawnie dzia aj cy link.ł ć ę ć ł ą

Rys. 27 Linki tekstowe
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Banery, pliki

Idea tego miejsca jest taka sama, jak poprzedniego, z t  ró nic , eą ż ą ż  
tutaj mamy pliki graficzne, które trzeba sobie ci gn  i umie ci  na swojejś ą ąć ś ć  
stronie wklejaj c kod HTML z ramki. Partner musi jeszcze poda  adres doą ć  
obrazka na swoim serwerze.

Rys. 28 Banery, pliki
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Inne narz dziaę

Jak sama nazwa wskazuje jest to miejsce dla dodatkowych narz dzi,ę  
które nie kwalifikuj  si  do wcze niejszych kategorii. W przypadku Netigo.plą ę ś  
s  to  ebooki,  które  generuj  si  na  danieą ą ę żą
z linkiem partnerskim w rodku. Partnerzy mog  takiego ebook'a wysy a  iś ą ł ć  
udost pnia  za darmo. Dzi ki temu ebook z ich linkiem partnerskim mo e się ć ę ż ę 
rozprzestrzeni  wirusowo je li  ma  ciekaw  tre ,  dzi ki  czemu  partnerzyć ś ą ść ę  
zyskuj  wi cej poleconych osób. Oczywi cie ebook'a takiego nale y najpierwą ę ś ż  
odpowiednio przygotowa .ć

Opcja generowania ebook'a nie jest  sprzedawana wraz z systemem, 
gdy  wymaga  specjalnie  przygotowanego  serwera.  Prawdopodobnie  wż  
nied ugim czasie us uga taka b dzie oferowana na platformie Netigo.pl.ł ł ę

Rys. 29 Ebooki z linkami partnerskimi
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Twoje dane

Ka dy partner musi poda  swoje dane je li chce otrzyma  wyp at . Wż ć ś ć ł ę  
tym miejscu mo e to uczyni . Widok jest podobny, jak w przypadku edycjiż ć  
danych partnera z panelu administratora, z t  ró nic , e partner sam nieą ż ą ż  
mo e sobie zmieni  identyfikatora.ż ć

Przepisywanie linków

Jest  to  opcja,  która  jest  instalowana  na  wyra ne  yczenie  klienta.ź ż  
Wa na jest specyfika dzia ania sklepu klienta, by opcja ta mia a sens. Opcja taż ł ł  
umo liwia podanie linków partnerskich do innych serwisów, do których linkiż  
mog  znajdowa  si  w sklepie.  Dzi ki  temu partnerzy zyskuj  mo liwoą ć ę ę ą ż ść 
zarabiania nie tylko w naszym PP. Dzia a to w ten sposób, e gdy klient trafił ż  
do nas z polecenia partnera, to wszystkie linki do zdefiniowanych serwisów 
mog  by  linkami  partnerskimi  naszego  partnera.  Opcja  ta  powoduje  ią ć ż 
partnerzy ch tnie zapisuj  si  w naszym programie, bo promuj c nasz sklepę ą ę ą  
zarabiaj  w kilku PP jednocze nie. To nowo  w Polsce, wprowadzona przezą ś ść  
nas i entuzjastycznie przyj ta przez partnerów.ę

Rys. 30 Przepisywanie linków
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Napisz do nas!
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